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浙江大学实战新网络新营销高级总裁研修班

【研修背景】
当前，传统营销渠道效果已逐步减弱，新媒体营销正逐步迈入时代舞台。《新媒体蓝皮书》指出，我国微博用户数量猛增，使用率增长近300%，中国网民使用微博的比例已经过半，中国已成为微博用户世界第一大国。与此同时，微信用户人数累计已接近4亿，并且还在持续增长中。每日数亿次的用户无线搜索请求的数据跟踪与挖掘，不仅涵盖了目前移动终端发展态势，也包括移动用户行为的趋势分析。移动互联网时代用户数的迅猛增长，已是必然趋势。用户数的急速增长，意味着巨大的机会，同时也意味着巨大的挑战，终端的小型化、多样化，接入方式的多样化都意味着我们处在全新的互联网生态环境中，在如此便捷，自由，快速的资讯分享流通的互联网时代，企业应该如何适应性调整营销策略，为当下，和不远的将来做出长远的规划，成为众多企业，特别是中小企业的首要突破。
如何面对和运用如此巨大目标市场？如何利用微博、微信扩大产品的影响力和销量？如何运营这两大营销新平台？如何运用大数据营销？如何轻而易举地玩转新媒体的运营规律、实践最优策略？浙江大学继续教育学院经济管理培训中心依托学校完善的学科建设、整合校内外的优秀师资队伍，紧跟培训市场的需求，经过深入研发，推出“浙江大学新网络新营销实战高级研修班”，本研修班旨在丰富学员企业的新营销手段、降低营销成本，提升企业盈利水平，同时加强危机管理能力，防范信息化时代突发事件对企业的冲击，如何利用互联网新营销实现中小企业的创新发展。
【研修收获】
1. 分享知名实战专家的研究成果和实战经验，掌握最前沿的网络营销资讯和营销方法；
2. 增加品牌曝光度、知名度、美誉度及互联网上的客户信任度，让品牌迅速曝光；
3. 通过网络营销，线上线下结合提高客户信任度和黏度；
4. 让你学会如何建立庞大的网络关系营销平台，避免客户流失客户转化问题
5．快速实现o2o互动营销模式，让你随时把握市场动态，完美掌握市场机会。
6．企业网络营销加速工厂为您的网络效果保驾护航，课后一对一指导，请进来走出去，针对性解决学员落地过程中遇到的疑点、难点。
7．庞大的网络媒体资源及线下社会资源全面为您开放，为您提供一站式解决方案。
【研修管理】
教学安排：集中授课与自学相结合,每月集中3-4天学习（周末），学制三个月。
开学时间：定期开学 
研修费用：人民币35800元；（包括学费、教材费、讲义费、教务费、通讯录、证书费和其他资源费）；
食宿、交通费自理，可协助安排。
学员管理：参照EMBA学员管理模式，建立学员档案，并加入浙江大学校友录
证书授予：颁发“浙江大学新网络新营销高级总裁研修班”结业证书（浙江大学钢印）
【研修课程】
以学员需求为中心，精选全网营销核心课程，设计课程类版块，分全网品牌营销、展示型营销、基于移动互联网的关系营销，大数据营销，团队管理等模块；实操交流类版块，分设专题讲座，参观学习，进驻加速工厂等。整体课程兼具学习研修的科学性、系统性及前瞻性。
课程体系：

具体课程内容：  
	模块
	课程内容
	内容简介

	网络品牌营销系统
	新媒体全网营销系统
	网络营销的本质；新形势下全网营销的方式

	
	常见的电商模式
	常见7种电商模式的解析，及特点

	
	大数据与社交类媒体
	传统数据与大数据；大数据案例简单解析。

	
	网络品牌及网络品牌SEO
	数据挖掘系统；公关监测系统；网络调研系统

	微博营销系统
	微博营销的重定义
	微博的商业价值；微博的本质；微博营销的模型；

	
	自媒体-微博大号的打造
	打造微博大号的7个秘诀

	
	微博运作的技巧
	微指数应用；钓鱼方法；文案策划技巧；时间点控制

	
	企业微博的建设
	企业微博的定位；内容的策划；首页设计；

	
	企业微博的推广与运营
	吸引粉丝策略；内容运营；付费的应用如何选择；

	
	微博的打通
	企业微博活动的策划，个人微博与企业微博如何互动

	
	微博的商业运作
	舆情监控；事件营销；活动营销；广告植入；

	
	微博中常见运营方式
	粉丝类微博运营方式；互动类微博运营方式

	网络展示营销系统
	传统电商的现状
	目前互联网电商的5大痛处

	
	网络营销基础篇
	精准的定位系统；高转化率的展示；高效的推广；

	
	营销型网站建设
	如何打造高效的网络转化中心

	
	搜索引擎优化（seo）
	；SEO的基本策略及应用；规避SEO作弊及相关原则

	
	关键词策略
	关键词定位，寻找（需要网络、学员自带电脑），删选；

	
	其他常见网络营销方式
	博客营销；论坛营销；病毒式营销；问答类营销

	
	如何正确选择网络渠道
	各类渠道介绍；优劣势分析；案例与渠道；选择的方法

	
	百度竞价推广基本操作
	转化率降低的原因；正确选择关键词；如何规避恶意点击；

	微信营销系统
	微信的商业价值分析
	信息的产生和分享；信息化社会的特征；

	
	微信的简介
	个人微信和公众平台的各种功能简介

	
	微官网建设标准
	微官网的分类；微官网建设标准；微官网的支付问题；

	
	基于微信强关系的营销
	微信的定位，强关系的累积，强关系的建设，营销的方式；

	
	基于地理位置的营销
	用户积累的方式；人员的分工，活动的策划与组织

	
	点对多的媒体化营销
	用户的定位；推广方式的定位；内容的撰写

	
	微信的其他应用
	微信群的应用；微信crm关系管理；在工程等行业的应用；

	大数据营销系统
	社交网络的奥秘
	人际关系的形成；社交圈的结构与影响；

	
	微时代的信息传播
	大众心理学；网络影响力分析；信息的筛选与鉴别。

	
	大数据的分析和采集
	何为大数据、大数据在哪，数据的收集、分析。

	
	企业如何应用大数据
	客户数据的全面掌握；高效精准销售方式的建立。

	团队管理
	新媒体团队运营策略
	角色分工；打通原则；团队招聘、团队分工、绩效系统

	
	全网营销企业团队打造
	团队组织架构；部门协作；绩效管理

	参观
	参观加速工厂
	参观九口袋加速工厂，现场专家团队实操指导

	课后交流
	实操；辅导；沙龙；
	课后可以申请入驻加速工厂,课后有近50个网络营销专题沙龙；优秀企业家分享会；组织参观优秀电商企业


【名师名家】 
张启明    上海九口袋实业有限公司（九口袋商城、九口袋网络）董事长；九口袋、酒口袋品牌创始人  
九口袋品牌创始人；CCTV 年度最佳商业模式奖获得者；
他在公司无丰富经验无庞大资金零起步的情况下于2010年建立九口袋商城，历经2年时间线下连锁店已达19家；2013年在半年时间内将所经营的商城利用微营销销售额达到5000万旗下品牌加盟店30余家，品牌价值超3亿元。草根英雄先后打造了@九口袋商城、@张启明V、@神评大师等一系列微博大号，在不足一年时间里@张启明V 的微博的高品质粉丝就达到100余万。目前专注于实战新网络新营销的传播。
蔡国其    上海九口袋实业有限公司（九口袋商城、九口袋网络）CEO；实战新网络新营销高级讲师
从事电商行业多年，专注搜索引擎营销多年，擅长网站人机交互模式开发。涉足装饰工程，食品，服装，商城，电子商务等多个领域，有着丰富的网络营销、市场营销的经验。曾任职中国家纺网、单仁资讯等单位并担任重要技术职位，帮助三星、长城润滑油、九阳等百余家企业实现了网站盈利。目前专注于微营销的传播，也是从中的探索者，授予者、传播者。
 
